Microeconomia

First Grade: dl yamamos Reservierung des Kunden vom Preis d Hochstpreis. der
Preis-Diskriminierung d d ersten Grades ist die Praxis in cnsistente jeden Kunden
cborar d reserva.Grafical Preis: da das Unternehmen jedes d cnsumidor
Mindestpreis ist rntable erhohen, wenn Q **. produziert Entgelte dauert nur ein
Preis, P *, die das Unternehmen profitieren Variablen d die Flache zwischen der
Kurve und Grenzumsatz d d d CSTE marginal.cn perfekten Preisdiskriminierung,
iese Gewinnsteigerung auf den Bereich zwischen der Kurve und die Kurve d d
dmanda Rn CSTE . Necesitame luga Hauptvorteil zu wissen, wie das Unternehmen
bei der Gebuhren nur einen einzigen Preis P * in sta grafica. averiwarlo xa q wir
dazu beitragen konnen den Nutzen gentera jede zusatzliche Einheit hergestellt und
die Betrage Horn vndida Gesamtgewinn Q *. iese sind die Grenzumsatz Rn d MNOs
CSTEE jeder beitreten unida.si die Gewinne x jede zusatzliche Einheit produziert,
erhalten wir den Vorteil variabler d des Unternehmens. in diesem grafical Variable
x representao Nutzen das Areal zwischen schattigen Grenzumsatzkurve d d Kosten
der Verbraucher marginal.el excednte sta dl x die triaungulo vertreten.

q angesichts der discriminaci6 keinen Einfluss auf die structura cstes d d
Unternehmen, CSTE d jeweils addiert erhalt neue x-Kurve d d d CSTE den Rand der
Gesellschaft. x deshalb, welche zusatzlichen Vorteile generiert x erzeugt wurde,
und eine zusatzliche Einheit d vnta nun der Unterschied zwischen CSTE dmanda
und marginal. in der Praxis die perfekte discriminacié prime Grad d d Preis ist nur
selten moglich. Erstens ist es in der Regel nicht praktikabel, alle Kunden in
Rechnung stellen den Preis d diferente.en zweiten luga normalmnte Unternehmen
nicht wissen, was der Mindestpreis d d jedes cliente.sin Aber manchmal
Unternehmen diskriminieren, kann durch die Erhebung von ein paar
inperfectamnte Preise N Schatzung auf der Grundlage unterschiedlichen Preisen d
d d Vorbehalt praktiziert und verwendet x clientes.sta, was Mediziner und Juristen
in diesem Fall .. es ist moglich, die Bestimmungen zu bewerten dl Kunden zu zahlen
und setzen tarf d cn Vereinbarung dieser Bewertung.



